Sechs verschiedene Module fiir lhr

individuelles Training

Modul 1 Modul 2 Modul 3
Das Opportunity Zeit-
Kundengesprach Management Management
Modul 4 Modul 5 Modul 6
Werte-orientiertes . .
(Key) Account Prasentation und
Verkaufen und o
Management Kommunikation

Verhandeln




